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INTITULE DE LA FORMATION :

LICENCE PROFESSIONNELLE CO

OPTION TECHNICO-COMMERCIA —

OBJECTIFS DE LA FORMATION :

Secteurs porteurs, le commerce et la vente proposent

de nombreuses perspectives d’embauche. Cependant |’offre ‘
actuelle ne répond pas toujours a la demande des entreprises.

Les commerciaux n’ont pas nécessairement les connaissances
techniques pour répondre aux attentes des industries clientes.
De leur coté, les techniciens n’ont pas systématiquement de
culture commerciale et ne maitrisent pas toujours le processus
de commercialisation du produit.

De niveau bac+3 (L3), la licence professionnelle Commerce,
option Technico-Commerciale, dispense en un an, une formation
compléte et opérationnelle sur les techniques commerciales

et de gestion. A Uissue de cette formation, les diplomés
bénéficient d’une double compétence technico-commerciale,
fortement appréciée par les entreprises et source d’évolution
professionnelle.

Formant a la vente,

au marketing et a la gestion,

la licence professionnelle

Commerce, option Technico-

Commerciale, prépare a des

fonctions commerciales variées :

- Technico-commercial

- Chargé de clientele

- Chef de secteur

- Responsable
technico-commercial

- Responsable marketing
opérationnel

- Responsable d’agence

- Responsable service
apres-vente...

Les secteurs d’activité dans

lesquels travaillent les diplomés

sont hétérogenes et dépendent

de leur formation antérieure:

chimie, informatique, biologie,

automatisme, mécanique,

informatique, agro-alimentaire,

électronique,

télécommunication,

horticulture, pharmacie,

cosmétique, etc.

VALIDATION D’ACQUIS :

Semestre 5

Semestre 6

PROGRAMME DE LA FORMATION

UE 1 : La démarche commerciale dans son environnement 8
Environnement juridique et économique 24H
Initiation a la négociation 25H
Analyse des marchés 26H

UE 2 : Les outils de la communication 8
Anglais commercial 30H
Réflexions autour du projet professionnel et techniques d’expression 60H
Informatique appliquée a la communication 30H

UE 3 : Le Management et la gestion de projet 6
Management de la force de vente 25H
Méthodologie et conduite de projet 75H
Les outils de gestion comptable et financiére 25H

UE 4 : La démarche marketing 8
Marketing fondamental 25H
Marketing industriel 30H
Stratégie de développement commercial de ’entreprise 25H

UE 5 : De [’achat a la distribution sur les marchés 8
Négociation commerciale 25H
Gestion des achats 20H
Gestion des flux 20H

UE 6 : La communication commerciale 4
Anglais commercial approfondi 10H
Communication commerciale et marketing direct 25H

UE 7 : Le management et la maitrise des outils de gestion 6
Création et gestion de base de données 25H
Management de la qualité 15H
Contréle de gestion 10H

UE 8 : Le Projet tutoré 150H

UE 9 : Les périodes en entreprise - 32 semaines en entreprise

*ECTS : Systéme Européen de Transfert et Accumulation de Crédits



